Curriculum Vitae

Informatii personale
Prenume / Nume

Adresa
Telefon
E-mail

Nationalitate
Zi de nastere

Sex

Date
Ocupatie sau pozitie detinuta

Activitali principale si responsabilitati

Numele si Adresa Angajatorului

Date
Ocupatie sau pozitie delinuta

Activitali principale si responsabilitati

Nume si Adresa Angajatorului

Date

Ocupalie sau pozitie detinuta

Teodor Cojocaru

Reman

Masculin

01.12.2020-Prezent
Director national Vanzari Romania si Republica Moldova

Gestionarea dezvollarii tarilor

Gestioneaza o echipa de oameni alocali unor domenii specifice {vanzari, contabil, logistica,
marketing)

Dezvoltarea relatiilor cu distribuitorii, aducand noi parteneri in poriofoliul Nuseed

Nuseed Europe LTD, member of NUFARM Group

01.05.2019-31.10.2020
Director regional de vanzari — Sud-Est Romania

Gestionarea unei echipe de reprezentanti de vanzari in zona alocatd

Intelegeti portofoliul, funciionalitatea, pozitionarea si avantajul competitiv Adama Dezvoltarea si
executarea unui plan de teritoriu prin extinderea gradului de constienlizare a pietei produselor prin
comunicarea cu succes a caracteristicilor gi beneficiilor produselor

Gestionati si dezvoltati baza de clienti existenta prin infelegerea i anticiparea nevoilor clientilor
Comunicali oportunitétile de vanzari si marketing cu oportunitétile de afaceri existente si noi
Trimiteti rapoarte teritoriale in curs de desfasurare pentru a include activitatile zilnice, informatiile
despre concurentd §i interactiunea cu clienfii

Ofera sprijin continuu pentru a distribui si produce produse sau servicii

Aprobarea chelluielilor echipei

ADAMALTD.

05.09,2015-28.02,2019

Director National client Strategici — Romania

Activilati principale si responsabilitali | Cregterea penetrarii, concenlrarea i retenlia in randul clientilor

| Vanzarea la prefuri promolionale si incurajarea comenzilor anticipate

Consolidarea pozitiei noastre in ceea ce priveste MS% fatd de KA Servicii digitale $i agronomice

Toate vanzarile/comenzile se fac In cadrul unui sistem de "angajament de cumpérare: CTB Cresterea

numérului de parteneri de afaceri acolo unde este necesar

Construim relatii puternice cu partenerii nogltri

Negocierea cu distribuitorii

Livrati planul de afaceri intelegerea si participarea la procesele inteme cheie (order to cash, credit)



Nume si Adresa Angajater =~ Pioneer Hi-Bred Romania Srl

01.11.2014-05.09.2015
Director National Clienti Strategici

| {nstruire solida de On-boarding folosind resursele companiei, dar si cunostintele liderilor

| Focus pe resursele talentelor de top din industrie — evaluarea resurselor de piata
Lucrul aproape de echipa pentru a-gi imbunatéli munca/implicarea $i pentru a creste contactul cu
fermierii
Recuncasteti si recompensali implicatiile lor si asigurati-va ca invata din greselile lor i oferiti-le
libertate si responsabilitate pentru a-si face treaba bine
Asigurarea finalizarii la timp a proceselor companiei de echipa (DPR, FCPA, Conduita in afaceri,
Drepturile omului, Siguranta vehiculelor)

Monsantc Romania Stl

Agribusiness

01.11.2012-01.11.2014

Director regional de vanzari

Vanzari la nivel regional in organizatie

Menitorizarea si contributia la campaniile de marketing

Supravegheaz operatiunile zilnice de vanzari si trimite rapoarte frecvent Interaclioneaza cu alte

| departamente din cadrul organizatiei pentru a consolida rezultatele

Asigurati-va ca sunt respectate standardele de siguranta

Rezolvarea conflictelor de echipa

| Identificati problemele de comunicare si escaladati in conformitate cu politicile companiei
Dezvoltati o relatie excelenta cu clienii Intretine cordialitatea cu furnizorii
Creali strategii pentru a maximiza vanzarile
Echipa de instruire cu noi tehnici de vanzare Coordonati lansarea produsului
Concentrati-va pe salisfactia clientilor

Monsanto Romania Srl

03.08.2008-01.11.2012
Reprezentant vanzari

Cresterea poriofoliului de produse la clienti
Sprijina departamentul tehnic in organizarea testelor
Raportali Tn mod regulat managerului
Asigurafi plati la timp, colectali dobénzi de intarziere
Gestionali toate reclamatiile din zona
Péstrai baza de date aclualizata a clientilor si extindeti-o in mod regulat
| Urmariti valorile fermierilor/clientilor
Supravegherea retentiei clientilor si a cresterii in zona in conformitate cu standardele i obiectivele
convenite

Monsanto Romania St



Educatie si Dezvoltare
personala

Date
Titlu detinut la finalizarea studiilor

Principalele discipline/competente
profesionale acoperite

Numele Universitalii

Competente
Limba

Alte limbi
European level (*)

Engleza
Italiana

Competente sociale

Competente organizationale

Competente informatice
Competente artistice

Alie Competente

01.09.2008 - 01.06.2010
Master of Business Administration — Agribusiness Business Operations
Tehnici de negociere, Comunicare, Management

University of Agriculture Bucharest, Romania

01.09.2003-01.06.2008
Inginer diplomat in Agribusiness

University of Agriculture Bucharest, Romania

Romana
Understanding 7 Speaking Writing
Listening Reading Spoken interaction l Spoken production
) B — : f
L Proficient user + Proficient user TProﬁr:ienl user Proficient user Proficient user |
‘ Basic user | Basic user J[ Basic user T Basic user Basic user

Am capacitatea de a comunica in situalii dificile, autogestionare, abilitali de rezolvare a problemelor,
scriere i vorbire in public.

Experientd in management general, planificare si executie strategica a afacerilor, vanzari si
marketing,

Bezvoltarea si execulia de noi afaceri

Dezvollarea oamenilor si a echipelor, precum si abilitdfi excelente de interactiune $i comunicare,
Am lucrat cu succes cu clienti din diferite zone ale tarii.

MS Office, Windows, Outlook, CRM
Pictura

Capacitatea de a evalua, infelege si salisface nevoile clientilor (interni, externi, inclusiv fermieri, canal
si parii interesate)

Abilitati de negare

Orientat spre rezultate

Angajament fatd de actiune §i rezultate Conducerea si dezvoltarea echipelor {(capacitatea de a
energiza echipa)

Anticipare

Abilitali excelente de comunicare

Permis de Conducere | Calegoria B



Informatii aditionale | Referinte:

Octavian Chihaia - General Manager Monsanto Romania - 0726166534
Sitaru Nicolae - Top farmers in Romania - 0722290408

Pedro Sa - Technical manager Nutre Group Romania - 0728118794
Sorin Dogaru - General Manager Agrochirnogi Romania - 0745346698



